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Gestion Commerciale

• Gestion de l’escompte, des acomptes
• Gestion des bases TVA (France, Corse, DOM TOM, 
exonérée) et TPF

• Suivi en temps réel des encours (clients ou fournisseurs)
• Transformation automatique avec gestion des reliquats
• Regroupement (avec ou sans transformation)
• Liste des pièces commerciales paramétrable avec recherche 
par filtres multicritères

• Nombreux modèles standards personnalisables et 
disponibles dans la bibliothèque

• Relevés de factures et justificatifs de solde en situation

Aide au démarrage
 Démarrez rapidement grâce à une prise en main 
facilitée

• Société Modèle pré-paramétrée
• Assistant à la création des dossiers
• Ergonomie souple : boutons, bulles d’aide, menus 
contextuels interactifs

• Aide en ligne
• Zooms généralisés sur double-clic

• Sauvegarde et restauration intégrées

Gestion des ventes
 À partir d’un devis client, transformez automa-
tiquement ce document en commande, bon de 
livraison et/ou facture.

• Gestion complète de la chaîne commerciale : devis, 
proforma, commandes, bons de livraison, factures, avoirs

• Transformations de documents à choix multiples : pièce par 
pièce, regroupement automatique

• Duplication des documents
• Recherche accélérée du tiers ou de l’article, recherches 
multicritères

• Suivi des marges
• Gestion des sous-totaux

Point

de Ventes

Achats

Gestion

des Tiers

Ventes

et Stocks

 Environnement et sécurité
• Gestion multisociété, multi-exercice, multipériode et multidevise
• Gestion des droits d’accès et confidentialités par utilisateur
• Gestion des régimes spéciaux : taxes parafiscales, DOM TOM
• Conformité des factures pour la TVA intracommunautaire
• Gestion de l’éco contribution (éco taxe)

Intégration
• Base de données unique
• Unicité des informations avec les autres modules

Cegid Business Line : Point de Ventes, Comptabilité, Achats, Liaisons 
Bancaires et Immobilisations

Technologie
• Bases de données : MS ACCESS, MSDE, SQL
• Modes de déploiement (ou d’utilisation)
 • Monoposte
 • Point à Point
 • Client/Serveur

• Web Serveur/Internet
• Import et Export de données au format texte, ASCII, EXCEL, HTML

et XML

Configuration minimale
• PC Pentium III, 256 Mo de mémoire, lecteur de Cd-rom

et 200 Mo d’espace libre sur le disque dur.
• Systèmes d’exploitation : Windows XP Home (version PREMIUM 

uniquement), Windows XP Pro, Windows 2000 PRO, Windows 2000 
Server, Windows 2003 Server.

• En mode Out sur Internet :
- Télécom : Accès Internet ADSL conseillé : 1024/128 Mo
- Navigateur : Internet Explorer 5.01 mini
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s Cegid Business Line, une base de données 
unique pour gérer votre entreprise
Une gestion commerciale simple, efficace et 
complète

Dès la version Premium, Cegid Business Line gère efficacement la chaîne 
des ventes quel que soit le domaine d’activité de votre entreprise.

L’intégration comptable
Accédez automatiquement aux écritures comptables 
générées par les factures.

*

*Cegid Business Line est disponible en local, installé sur les ordinateurs de l’entreprise ou bien sur Internet.

Cachet revendeur
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Gestion des clients

 Enregistrez toutes les informations relatives
à vos clients

• Définition des catégories
• Mise en sommeil
• Multi-échéances
• Adresses de facturation et de livraison multiples
• Répertoire des différents interlocuteurs

Gestion des articles
 Renseignez vos fiches articles

• Articles simples, composés, familles et sous-familles, codes 
barres (EAN 8 et EAN 13), photos

• Tenue en stock ou prestation de service
• Mise en sommeil
• Escomptable ou non
• Commissionnable (avec taux de commission) ou non
• Référence fournisseur et prix d’achat
• Gestion du conditionnement
• Gestion de l’encombrement (suivi des quantités valorisées)
·• Trois champs libres accessibles lors des tris, des sélections et 
des impressions

• Catalogue articles : choix des zones et des prix à imprimer,
• Étiquettes et fiches articles

Gestion des tarifs et des remises
 Appliquez les tarifs et remises en fonction des 
clients, des articles et/ou des familles

• Gestion des articles remisables, remises quantitatives
• Tarifs en H.T. ou en T.T.C., gestion des arrondis
• Prix de vente fixes ou calculés à partir d’un prix de revient 
(application d’un coefficient de vente)

• Tarifs promotionnels et tarifs quantitatifs

• Définition de tarifs croisés client-article, client-famille 
d’articles, article-famille de clients…

• Gestion des remises exceptionnelles à la ligne lors de la 
saisie du document

• Gestion des conflits de remises
• Fonction de mise à jour en rafale des prix de base des 
articles (HT ou TTC, en pourcentage ou en montant)

Éditions commerciales, statistiques et 
tableaux de bord graphiques

 Pilotez l’activité de votre entreprise grâce aux 
statistiques et tableaux de bord puissants

• Édition individuelle ou par lot
• Journal des ventes
• État des commandes (encours de commandes)
• États statistiques détaillés ou synthétiques : Palmarès 
des articles et/ou des clients, état des marges, analyse 
géographique

• Calcul de l’intéressement des commerciaux : sur le chiffre 
d’affaires ou la marge en pourcentage

• Suivi graphique des ventes et des stocks
• Analyse décisionnelle (cube d’analyse multidimensionnel)

Gestion des stocks
 Maîtrisez vos stocks

• Choix des articles gérés en stock
• Sorties de stocks déclenchées par l’émission des bons de 
livraison ou des factures

• Suivi des stocks négatifs sur demande, réels valorisés, 
des stocks théoriques (encours de commandes clients et 
fournisseurs), des stocks nets

• Gestion des stocks négatifs sur demande, des seuils d’alerte 
et des articles de remplacement

• Gestion des mouvements automatiques ou manuels, liste 
des mouvements

• Inventaire permanent, reliquats de commandes
• Projet de réapprovisionnement
• Valorisation au Prix Moyen Pondéré d’Achat (PMPA) ou 
Dernier Prix d’Achat (DPA)

Gestion des devises
 Établissez des documents de vente ou d’achat en 
monnaies étrangères

• Devise principale gérée dans la fiche client et dans la fiche 
fournisseur

• Tarifs en devises
• Libellés multilingues dans la fiche article

Gestion des frais de port et des modes 
d’expédition

• Paramétrage des frais de port (soumis ou non à laTVA,
en montant ou en pourcentage, variables en fonction du HT 
facturé)

• Impression des bons d’expédition
• Saisie optionnelle des frais de port et des modes 
d’expédition

Ouverture sur Internet et la bureautique
 Envoyez des messages e-mail et accédez aux sites 
web de vos interlocuteurs

• Envoi des documents de vente (devis, bon de livraison…)
via la messagerie électronique

• Catalogue articles généré en page Web (HTML ou XML)
• Intégration de Microsoft Internet Explorer

L’intégration bureautique
Élaborez des tableaux de bord dans votre tableur 
MS EXCEL, à partir des données commerciales.

+
Encours clients
Contrôlez automatiquement l’encours clients en 
saisie de commande.

Stock disponible
Visualisez, en saisie de bon de livraison et pour 
chaque article sélectionné, les quantités disponibles 
en stock par site.

Les fonctions disponibles dans la Gestion Commerciale par déclinaison

Gestion Commerciale PREMIUM OPTIMUM MILLENIUM

Gestion des stocks Mono-dépôt Mono-dépôt Multidépôts

Fichiers tiers et articles X X X

Gestion des tarifs et conditions de 
vente/Tarifs et conditions d’achats

Pour les ventes 
uniquement

X X

Gestion du multi-échéances X X X

Gestion des commerciaux X X X

Analyse multidimensionnelle X X

Statistiques détaillées libres, 
personnalisation et création de 
tableaux de bord

X X

Champs libres X X

Gestion des abonnements X

Générateur/Editeurs d’états pour 
création et modification d’états

Uniquement modifica-
tion des états

X X

Gestion des tiers X X X

Achats Option complémentaire X


